
 

Приложение № 3 к Объявлению о 
начале приема заявок на 
получение статуса участника 
акселератора «Микроэлектроника» 

 
С Т Р У К Т У Р А  

презентации комплексного проекта1

                                           
1 Понятие «комплексный   проект»   определено   в   пункте   2   Правил   предоставления   субсидии из 
федерального бюджета некоммерческой организации Фонд развития Центра разработки и 
коммерциализации новых технологий в целях поддержки и развития малых и средних дизайн-центров 
электроники, утвержденных постановлением Правительства Российской Федерации от 13.10.2022 г. № 1827 
«Об утверждении Правил предоставления субсидии из федерального бюджета некоммерческой 
организации Фонд развития Центра разработки и коммерциализации новых технологий в целях поддержки 
и развития малых и средних дизайн-центров электроники». 

 

 
 

1. Проблема (1 слайд): 

− на решение какой проблемы направлен комплексный проект (у 
каких конкретных коммерческих компаний или потребителей она стоит 
наиболее остро); 

− кто из потребителей подтвердил актуальность проблемы;  

− сколько компаний (потенциальных клиентов) сталкиваются с 
данной проблемой;  

− наличие подтверждения данной проблемы в независимых 
исследованиях и публикациях; 

− количественные оценки данной проблемы (расходы (упущенная 
выгода). 

2. Решение проблемы (1 слайд) - описание, как именно продукт, 
который предполагается получить в результате реализации комплексного 
проекта, решает (будет решать) проблему. 

3. Предлагаемая технология (1 - 2 слайда) - описание сути 
предлагаемого решения проблемы (текущие и целевые параметры, 
преимущества перед конкурентами в мире (с названиями компаний 
(институтов), публикации (если такие есть), патенты или ноу-хау (если такие 
есть). 

4. Оценка целевого рынка для продукта проекта, сравнение 
с конкурентами и аналогами на внутреннем и внешнем рынках (1 слайд). 

5. План коммерциализации (1 слайд) - описание пути 
коммерциализации результата комплексного проекта (в том числе конечных 
потребителей, количественного объема продаж, объема продаж в денежном 
выражении). 

6. Команда проекта (1 слайд): 

− ключевые компетенции и опыт;  

− кто посвящает комплексному проекту 100 процентов своего 
времени;  

− есть ли в команде люди с техническими, научными и бизнес-
компетенциями; 

− сеть кооперации, в том числе международная (при наличии). 


